
 
 
 
 
 
 

CURRENT LENDER RELATIONSHIPS 
 
 
Lender Relationships Are Everything.  Springwater Capital takes its lender relationships very 
seriously so that our mortgage professionals stand head over the competition in service and 
rate to borrowers.  We don’t focus on lenders with just a great rate, but with service and 
response, flexibility and innovation.  The tools we provide lenders allow them to take control of 
their relationship with our loan officers.  
 

 360 Mortgage (pending) 

 American Financial Resources 

 Bank of America (Tier 1) 

 Bank of Ann Arbor 

 Caliber Funding 

 Capstone Mortgage 

 CMG Mortgage 

 Construction Capital Source 

 CU Factory Built Lending (pending) 

 Direct Equity Mortgage 

 Direct Mortgage Wholesale 

 epMoney 

 EverBank 

 Fifth Third Bank 

 First Mortgage Corporation 

 Flagstar Bank 

 FPF Wholesale 

 Franklin American Mortgage  

 Freedom Mortgage 

 Generation Mortgage 

 Guild Mortgage 

 Icon Residential Capital 

 Idaho Housing 

 JP Morgan Chase Rural Housing 

 Metlife Home Loans 

 Metlife Reverse Mortgage 

 M&I Home Loans 

 M&T Bank 

 Nationstar 

 Netmore America 

 Newline Mortgage 

 Normandy Corporation 

 Paramount Residential Mortgage 

 Pinnacle Capital Mortgage 

 Plaza Home Mortgage 

 Provident Funding (Tier 1) 

 Security National Mortgage  

 Sierra Pacific Mortgage 

 Stearns Wholesale 

 Suntrust Mortgage 

 SunWest Mortgage Company 

 Titan Wholesale 

 United Wholesale Mortgage 

 Urban Financial Group – ReverseIT 

 US Bank Wholesale (pending) 

 US Bank (non‐agency portfolio) 

 Utah Housing Corporation 

 Washington Federal Savings Bank 

 Wells Fargo (Tier 1) 


